
「名片變黃金」之自動化

賀柏企管 黃仁典
0935-107-697; mark@hopa.com.tw

上網搜尋：馬克小品
Line：mark49

希望做好...

「更大市場開發、更好客戶服務、擴大組織增員」？

舊方法已不適應新時代，您準備好了嗎？

現在你要開始學......



名片≠人脈

名單數位化才有價值

拜訪客戶，換了名片之後~



陌生拜訪，做了問卷之後~



將保險商品email給對方

「名片(問卷)變客戶」方法一



馬上邀請參加增員面談

邀請參加增員說明會(OPP)

「換名片談增員」方法一



Hi，黃經理你好，
很高興於昨日在
晶華酒店與你認
識，希望未來有
機會再交流。
祝天天開心。
Mark0912345678

隔1天 提醒簡訊：很高興與對方認識

方法二：「名片變黃金」系統化經營



隔2天 自我介紹信方法二：



隔3天 拉近距離，建立關係



隔1週 專業分享：分享保險專業資訊

保險專業資訊



隔2週 專業分享：分享理財專業資訊

理財專業資訊



保險產品推薦

隔3週 保險產品推薦(銷售)



隔3週 邀請參加創業說明會(或增員面談)

Dear 小柏：

ＡＢＣ人壽 拉近你與夢想的距離

＊你正在尋找工作與生活緊密結合的事？

＊你期望加入前景看好，不易被取代的行業？

＊你嚮往成就自我，又能協助他人實現夢想的事業？

＊你期望在職場上持續學習成長、跟上社會脈動？

＊你工作多年，但覺得收入與付出不成正比？

＊你期待做自己的老闆，自由選擇志同道合的工作夥伴？

加入精英團 開創精彩人生

專題：創業說明會 講師：ＡＢＣ人壽超級經理

日期：2014年X月X日 時間：7-9pm

地點：台北市凱達格蘭大道Ｘ號



情感
建立良好關係

價值
專業、有用資訊

增員
商品介紹

「名片變黃金」系統化經營

做人

做事

做生意做增員



當1天換2張名片，
累積1個月40張，
1年480張名片，

怎麼處理？

問題來了…

1天10張問卷
1週50張

1個月200張

怎麼追蹤？



借力使力不費力

「人脈王」
1.讓名片自動變客戶

(自動增員)



「人脈王」：「名片變黃金」之自動化

日期 聯繫事件及內容

隔1天 簡訊：很高興與對方認識

隔2天 Email：自我介紹信

隔3天 Email：有事請教

隔１週 Email：保險專業分享

隔２週 Email：理財專業分享

隔３週 Email：增員邀約或保險產品推薦

只輸入姓名、手機、Email，
「人脈王」自動發送



「人脈王」：「名片變黃金」之自動化

根據回應將名片(問卷)分等級：
回電話感謝 -> A級名單
回郵件或簡訊 -> B級名單

有開郵件保持關注 -> C級名單
沒電沒郵沒開信 -> D級名單或丟垃圾筒

最有效的名片(問卷)過濾系統


