
1.打開「人脈王APP」
2.點擊「新增連絡人」
3.點擊「QRcode」
4.點擊「分享」

如何將Line好友名單轉成有效名單

4.點擊「分享」
5.選擇「Line」
6.勾選至多10個名單，然後按「傳送」

有輕鬆話題，接觸開發沒問題！
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使用建議：
每天選5~10個Line名單發出去，
不要⼀次發太多，會應付不來。



這是將Line名單轉成
準客戶&準增員名單的最簡單方式！

對方點了連結，輸入他個人資料後：
1.人脈王會發Email通知你，是誰加入了資訊分享會員
2.會將此名單分類群組至"好康會員"群組中
(可以再去重分群組)

3.對方輸入資料存檔後，亦可直接繼續做MBTI測驗3.對方輸入資料存檔後，亦可直接繼續做MBTI測驗
你就掌握資料，可以進⼀步⾏銷、增員與服務

問題解決：有人擔心是否詐騙，可回應…
1.就是有趣、好玩，建議就試試看
2.這三個分析價值將近5000元，而我獲得8個名額可以
免費分析，已經用了5個，剩下3個，你要的話趕快



必須掃瞄，讓服務更即時

人脈王Line客服
(專人回覆)

人脈王Line@API
自動通知人脈王訊息
(請務必要先綁定帳號)



Lin開發服務 發送QRcode連結

人脈王用 做保險3加2

詢問車險到期日

Lin增員 發送MBTI(或DISC)測驗

Lin簽單

生命靈數自動產生

保險增齡Line提醒

Line祝福生日快樂

Line自動
提醒簽單

保單健診
同業滿期金到期日

Lin簽單

取得生日

定聯分級



⼀.Line開發：5名單/天(生日、車險日)
目標->累積至少300名單

二.Line增員： 3份MBTI測驗/天
透過數據做增員選才，週週增員面談

人脈王實動班：每天30分鐘成功100分

三.Line定聯：生日祝福、保險增齡、車險日、滿期金
掌握時機簽保單，月月達標

三.服務不斷：1份保單健檢/天
保單整理找商機+記錄滿期金(生存金)到期日

建議團隊在二次早會時⼀起運作，共學共好共榮！


